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Josep J.Seguiy s
Pere Benassar, dela
nueva cooperativa
'Bessoners’.

I campo balear, a raiz de las conse-
cuencias de la pandemia del corona-
virus, no atraviesa su mejor momento.
Al depender esta comunidad en gran
medidadel turismo, buena parte dela
produccioén agricola se destinaba alo
quesedenomina el espacio HORECA
(hoteles, restaurantes y cafeterias),
por lo que el confinamiento de hace unas semanasy la
mala temporada turistica han empeorada su situacion,
que ya no era buena. De hecho, el exsecretario de Unié
de Pagesos Pere Calafat apuntaba hace dos semanas en
estediario que, en el caso delsectorvinicola, seles pagara
a los agricultores para que no vendimien y asi no haya
vino sobrante que haga bajar los precios.

“Aqui la agricultura y la ganaderia estdn en recesion,
esté claro’ afirma Rafel Maria Creus, desde Cooperatives
Agroalimentaries de Balears, lapatronal que agrupaalas
diferentes cooperativas del sector de las islas. La presi-
denta la entidad, Jer6nima Bonafé -secretaria de la pa-
tronal a nivel estatal y presidenta de Mujeres Cooperati-
vistas-, se reunio hace dos semanas con el ministro de
Agricultura, Lluis Planas, con el objetivo de conocer el
nuevo funcionamientoyfinanciacién dela Politica Agra-
ria Comunitaria (PAC). “Bonafé insistié al ministro con
el tema de la insularidad, otro problema del campo ba-
lear. En Europa cuando se habla de insularidad o zona
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eriférica se tienen en cuenta a las Canarias o determi-

EL CONFINAMIENTO HA TENID (ﬁafias islasgriegas, peronoa Balee.lrs porque estamosre-
UN CIERTO EFECTO lativamente cerca de la zona continental’, anade Creus.

Apesar de las dificultades del coronavirus, la redistri-

BENEFICIOSO PARA EI. SECTORciéndelaPAColainsularidad, elsectoragricolabalear
ha fortalecido y ha conseguido salvar en parte estos

PRIMARIO BALEAR: LA ézeses através de untipo de negocioyunaidea muy sim-
FAMILIAS HAN BUSCADO E }_)[le: las cooperativasylas cestas de alimentos. Paratenerlo
C

aro, una cooperativa se diferenciarfa de otras empresas

PRODUCTO LOCAL, COMO deventadealimentos en que, segiin sus principios o re-
isitos, no prima el beneficio econémico individual,
FORMA DE CUIDAR LA SALUD 21?1

o el bien comun, ademaés de una cooperacion entre

AYUDAR AL COMERCIOQO lasmismasentidades, porejemplo.
Normalmente hay tensiones entre sindicatos y patro-
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DOMICILIO DE LAS CESTAS ]giE'ones para los dos bandos. En este caso, Rafel Creus
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TEMPORADA, UN NEGOCIO QUE ASAJA- es “muy buena” e incluso hay socios que estan
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laspoblaciones diseminadas’, afirman desde la entidad.

Elhecho de hacer cestas de comida no fue una orden
desde la direccién, sino que salié de forma espontdnea.
“Habia mucho producto sobrante y algunas cooperati-
vas, simultdneamente, empezaron a promover la venta
de cestas con diferentes alimentos’, explica Creus. Por
otro lado, la mayoria de estas entidades estan en po-
ligonos industriales, y ante el incremento de gente
queibaacomprarahidurantela cuarentena,lapo-
liclaempezé adificultar el acceso, ya que eraprio-
ritario comprar en supermercados que estuvie-
senmas cerca que estaszonas periféricas. “Por
esto, ademads de los problemas de las perso- / ;
nas mayores para desplazarse, se empezaron | L 2
arepartir las cestas a domicilio, de formato- *
talmente gratuita’, recuerdan desde la entidad
cooperativista.

Estanuevainiciativa tuvo unagranrespuestaen- o=
tre la poblacién. Captd clientes nuevos, y los que ya
eran asiduos de las cooperativas se animaron a com-
prar las cestas con alimentos de temporada. “Algunas
cooperativas se vieron simplemente sobrepasadas, no
se esperaban el gran volumen de demanda que tuvieron’,
afirma Rafel Creus. La Cooperativa de Sant Bartomeu de
Séller repartié hasta julio més de 3.000 cestas entre el
municipio citado yFornalutx. Camp Mallorqui, una coo-
perativa que agrupa otras de més pequenas, durante los
primeros dias lleg6 a tener un volumen de demanda de
una cesta por minuto, y hasta hace un mes vendieron
mas de 20.000.

“Es una iniciativa que ha venido para quedarse, esta
claro’ afirman desde la patronal cooperativista. Solo hay
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LA IMPLANTACI N DE
CESTAS HA SUPUESTO
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SECTOR, CON EL USO
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Estainiciativa es una gran solucion para el campo balear. * - t\

unadelas cestas que nacié con voluntad temporal, yaque
comercializabalostradicionalesrobiolsyotros productos
tipicos de Semana Santa. Otro alimento muy consumido
en Balears en esas fechas es el cordero, por lo que la Coo-
perativa Pagesa de Pollenca, con el sellode calidad delmé
de Pollenca, también empez6 a hacer los repartos a do-
micilio para evitar el sacrificio en vano de los animales.

Por otro lado, el hecho de ser insulares, tal como he-
mosvisto, supone un problema para el campo, pero tam-
bién un punto positivo, ya que la gente “valora mas lo
quetenemos, ynuestro productolocal estd muybien vis-
to entre los ciudadanos’, afirman desde la entidad coo-
perativista.

LAS coMERCTO ONLINE

El presidente de la federacién de pequenas y medianas
Ampresas deBalears -PIMEM-, JordiMora, ya afirmé en
este diario hace dos semanas que uno delos principales
retos para el comercio local y el sector agrario es la ne-
cesaria adaptacidén al comercio online, con el afnadido
que el perfil del pequeno comerciante balear es “con-
servador” o “escéptico” ante la irrupcién de cambios en

INTERNETY DE LAS REDE Selfuncionamiento del negocio. Este no seria el caso de
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las cooperativas. “Muchas de ellas, ante el éxito de las
cestas, han hecho cursos de formacién para eluso delas

El éxito de las cestas
ha obligado a comprar
furgonetas para hacer
los repartos.

Las cestas
contienen
alimentos de
temporaday
locales.

-

redessociales,
otras han creado

una pdgina web o
han mejorado la que ya tenian, y después estd una coo-
perativa de jévenes agricultores que se estd constituyen-
do, Bessoners, que ya nace con la intencién de explotar
alméximo el comercio onliney el reparto a domicilio. Es
un cambio drdastico’, afirma Rafel Creus.

La implantacién de las cestas ha supuesto la moder-
nizacién del sector con el uso de Internet, pero también
la expansién con la necesaria compra de transportes
parahacer elreparto, lo que también ha generado nuevos
puestos de trabajo en tiempos de pandemia.

Aun asi, desde la entidad cooperativista apuntan que
setiene queir con cuidado, yaque aprovechando el tirén
delas cestas, hubo alguna empresa dedicadaal comercio
dealimentos que empezé ahacerlasuyaafirmando que
eraproductolocal, “cuando enrealidad compraban todo
el producto fuera de Balears”.

De esta manera, la pandemia del coronavirus podria
haber significado un auténtico desastre para el sector
agroalimentario balear, pero lejos de esto, realmente ha
supuesto una oportunidad de expansion del negocio y
la adaptacion a las necesidades actuales del mercado,
que en gran medida se basa en el uso de Internet para
comercializar los productos. La agricultura balear, y en
particular las cooperativas, estan en auge. G



